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MDB PRESENTIEL est un programme d’enseignement de 4 jours
destiné aux personnes désirant acquérir des compétences
transversales en immobilier et ce afin de pouvoir créer une société de

marchand de biens.

L'objectif de la formation est de délivrer un socle de connaissances
théoriques solides aux participants afin de leur permettre de créer

leur société des les premieres étapes de la formation.
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URBANISME & NOTAIRE

l.Introduction a l'urbanisme

2.PLU & autorisation d'urbanisme
3.0bligations et protection juridiques
4.Mindset entrepreneur

FINANCE & COMMERCE

1.Fiscalité du marchand de biens
2.Trouver & créer des bonnes affaires
3.Les aspects commerciaux du métier
4.Le financement & business plan du MDB

TECHNIQUE & MONTAGE

1.Contraintes techniques

2. Travaux

3.Montage d'opérations de marchand de biens
4. Exercice récapitulatif

NEGOCIATION & OPERATIONS CONCRETES

1.Négociation

2.Etude et cas concrets
3.Mises en situation
4.Questions/Réponses



METIER

Des bases solides pour lancer une activité de marchand de biens qui rapporte gros.

FISCALITE
Maitriser la fiscalité du marchand de biens. Savoir quelle société créer. Comprendre
les regles de la TVA. Comment se rémunérer ?

LEGISLATION
Obligations professionnelles et protection juridique . Maitriser les finesses des
compromis. Revendre avant d'acheter. Se protéger des risques.

URBANISME
Comprendre les reglments d'urbanisme pour créer de la valeur et maximiser ses
gains. Le cadastre, les plans de zonage et PLU. Savoir déposer des demandes
d’autorisations.

PROSPECTION
Des techniques de pro pour dénicher les bonnes affaires. Les biens hors marché. Les
encheéres notariales et judiciaires. Activer son réseau pour gagner plus.

NEGOCIATION
Des stratégies de négociation avancées. Arréter le marchandage et passer dans la
cour des grands. Ce que vous devez absolument négocier et comment le faire.

FINANCEMENT
Tout savoir sur le financement des opérations des marchands de biens. Quelles
banques solliciter ? Comment réaliser un business plan et monter un dossier
finangable ? Quel type de financements demander ? Les critéres d’obtention d'un
financement. Se lancer sans apport.

TECHNIQUE
Maitriser la technique et les travaux. Monter des opérations complexes. Rénovation.
Division de maisons et d'immeubles. Division fonciere. Changement de destination.
Savoir chiffrer les travaux et suivre un chantier.

OPERATIONS
Montage d'opérations. Etude de cas concrets issus de mes propres opérations. Mise
en situation pratique. Session questions/réponses.
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4 jours de formation en présentiel collectif - soit 32 heures

LIEU
Hoétel Globe & Cécil, 21 rue Gasparin, 69002 Lyon

EVALUATION DES COMPETENCES

Jeux en groupes et quizz

MOYENS PEDAGOGIQUES

Cours collectifs en classes et remise d’un livret support physique.

ATTESTATION DE PRESENCE
Feuille d'émargement signée des intervenants et des éléves par demi journées de
formation
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